La maxima de Pepe Llabrés para

Aln hay productos
alimenticios con
grandes limitaciones
para vender por Internet

sO un autonomo para montar
Nefiman.com, especializada
en sombrillas, toldos, mobi-
liario exterior para jardin y
terrazay estufas de exterior”.

¢;Cualquier producto? Aun
existenlimitacionesparaven-
der determinados productos.
“La ropa consiguio vencerlas.
Era un mercado muy limita-
do hasta que vieron que, si
al cliente le ofrecian grandes
descuentos de marcas reco-

buena”, senala Isabal.

ROTULOWCOST.ES

LINEPARATERCEROS

Tiene ventajas e inconve-
nientes. Entre las primeras,
hay muchas empresas que
necesitan tener una tienda
on line y “existen herramien-
tas de codigo abierto que son
medianamente faciles de uti-
lizar”, dice Isabal. Pero, “su-
pone ponerte a la cola de un
mercado muy atomizado vy
competitivo en el que las nu-
merosas empresas que se de-
dican a ello lo hacen sin nin-
gun tipo de diferenciacion”.

APLICACIONES ESPECIFICAS
PARA ECOMMERCE

“La forma de competir en ese
mercado atomizado de desa-
rrolladores de tiendas on line
es diversificando y ofrecien-
do aplicaciones especificas
de alto valor anadido. Por
ejemplo, nosotros hemos de-
sarrollado, entre otras aplica-

parawebdemoda”, concluye.

DESARROLLO DE
APLICACIONES MOVILES

PARA CONSUMO

Hace unos meses, TomTom
reconocia que habia vendido
400.000 navegadores menos
por el crecimiento de las apli-
caciones GPSde moviles. Esta
canibalizacion responde, en
gran parte, a la estrategia de
los fabricantes de moviles de
facilitar la vida a los desarro-
lladores de app’s.

“Esas companias se estan
peleando por ver quién tiene
mas aplicaciones en el merca-
do. Porejemplo, sidesarrollas
una aplicacién para iPhone,
el mismo fabricante, Apple,
facilita herramientas para la
distribucion de tu aplicacion
a cualquier iPhone del mun-
do a través de un modelo de
revenue share (reparto de un
porcentaje de los beneficios)

ne Carlos Polo, experto en

66 He conseguido
reducir el tiempo

Asi, hace afo y medio y con una

Reduccion de costes al minimo e infraestructura, cero

automatizar todo lo que se pue-

emprender fue que cualquier pro-

inversion de 60.000 euros, con-

da”, afirma Llabrés, que recalca

de fabricacion en
un 80%, gracias
a un sistema

patentado 7?9

Los fabricantes facilitan
la distribucion comercial
de aplicaciones moviles
para consumo

que un auténomo no pueda
hacer. Por ejemplo, para una
aplicacion Android se nece-
sita un PC, un compilador
java y los conocimientos ne-
cesarios, porque las licencias
para desarrolladores java son
gratis y la certificacion de la
aplicacion cuesta unos 30 do-
lares, en el peor de los casos”,
afirma este experto.

;Y cual es su modelo de ne-
gocio? Depende mucho de
COMO [0 quieras enfocar. Sl

formas de publicida

permiten incluir ur
en tu app y te busca
ciantes”, aclara Polo.

DESARROLLO DE
APLICACIONES MOVII
PARA EMPRESAS
En el caso de las apli
dirigidas a organizac
tema es bien diferen
que, generalmente,
no se cuelgan en lo
pales app store, sinc
venden directament
sentido, en ese segm
mas competencia,
mas estructura de
y financiera, necesi
grar esas app con los
del cliente final. Ha
oportunidades que
consumo”, advierte |
En cualquier casc
serviral autonomoc
lineade negociocomn
tariaa la primera.

DESARROLLO DEPOR
WEB MOVILES

Otraoportunidad d
tienequeverconeld
de portales web es
para teléfonos movi
tendencia cada vez 1
por ejemplo, leer lc

on line, al igual que
en un smartphones -
esteexperto-, Selee,
muchas limitacione
abre una oportuni
que autonomos que
desarrollar portales
pecificos para movi
zando modelos trad
denegocioconanur
con venta de servici
dos que promocion
tios web o que come
productos via su siti
Por ejemplo, plan

virtio toda la infraestructura fisica
y humana que utilizaba para su

ducto o negocio puede comercia-
lizarse bajo el modelo low cost.
“No significa vender barato, hacer
descuentos o rebajar el precio

de venta; es toda una filosofia de
negocio basada, principalmente,
en la reduccidn de costes, sobre
todo, fijos, para que repercuta

que otra caracteristica del modelo "
low cost es dar la opcion al cliente

negocio tradicional de fabricacion  de que realice parte del trabajo,

de rotulos, que vendia solo en Ma-  descontandolo, obviamente, del

llorca, en una empresa en Internet  coste: “En Rotulowcost.es, es el

que ahora vende en toda Espafia.  cliente el que toma las medidas

Optimizar procesos de su fachada, realiza e! disefio Pepe Liak ek
“Utilizando las nuevas tecnologias, ~ con una aplicacion on line de gran ha externanrai il
en el precio de venta final. De las redes sociales y los dispositivos SlmpllCIdEd, el pFESUPUEStOr.e'I : S 'i:" i6n

esa forma, el cliente obtiene un méviles, he logrado crear una pedido, el pago y la instalacion tandares) y
mayor rendimiento por su dinero”,  empresa de ambito nacional con de su rétulo. Por eso, el coste del el s 1
sostiene Llabrés, que tras 15 anos un solo trabajador, yo. Se trata '
de experiencia como rotulista tra-  de optimizar todos los procesos y

servicio se reduce enormemente. eure I
Recibe, en menos de cinco dias, €l -
dicional, decidié cambiar el chip.  procedimientos de la empresa y

rétulo listo para instalar”,
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